
Odoo CRM es una herramienta útil que te
permite enfocarte en tus clientes y tus
necesidades de ventas. Lleva seguimiento
de tus leads, recibe previsiones precisas y
concéntrate en lo más importante: cerrar
oportunidades.
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CRM



Gestión de actividades y llamadas Gestión de flujo

Visibilidad 360°
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Registro de Visitas

Titulo / Intención de visita1.
Nombre de cliente2.
Nombre del contacto3.
Etiqueta (Clasificando tipo de visita)4.
Actividad tipo de visita + Invitando
participantes

5.
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Convertir a Oportunidad
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Puntuación predictiva de leads
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Ventas
Convierte Oportunidades en
cotizaciones con un solo clic. Obtén
una visión completa del historial del
cliente. 

Aprobaciones
Gestiona aprobaciones para
participar en procesos de
licitaciones, para mejorar estrategias
y demás.

Calendario
Programa reuniones a partir de una
oportunidad de cliente. 

WhatsApp
Envía cotizaciones  directo a
Whatsapp desde el CRM
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CRM CORPORATIVO


