CRM

Odoo CRM es una herramienta atil que te
permite enfocarte en tus clientes y tus
necesidades de ventas. Lleva seguimiento
de tus leads, recibe previsiones precisas y
concéntrate en lo mas importante: cerrar
oportunidades.
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Gestion de actividades y llamadas Gestion de flujo

Visibilidad 360°
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Registro de Visitas

CONVERTIR A OPORTUNIDAD [ S0lIslel CREATE TICKET RselliU ) Rlls )

@
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Iniciativa

Seguimiento Temas Microsoft

17.38 %

Mombre de la
compafiia

Vendedor

Equipo de ventas

Motas internas

Marca

Agregar linea

Banco BHD

O Nombre del contacto
Correo electronice
Distrito Macional (DO)

ﬁ SOLENMNY PERALTA LOFEZ Prioridad

Pyme Portal, Av Salvador Estrella Sadhala. T:809-226-0848 a Etiquetas

Lineas de la oportunidad Informacidén adicional Info Gubernamental Minuta

Lider de la marca Segmento

1.Titulo / Intencidén de visita

Lider de segmento

@ Accion

@ * fl};'..’"t.:"!if.l."

Jose Lopez Ingeniero/a

i

UETER M Visita presencial

Descripcion

2.Nombre de cliente
3.Nombre del contacto
4.Etiqueta (Clasificando tipo de visita)
5.Actividad tipo de visita + Invitando
participantes

1/1 < 2

Enviar mensaje  Ponerunanota @ Planificar actividad  # ChatRoom %0 + Siguiendo &2

‘ L—-I e = Actividades planificadas
ADroDacion
‘ P Hoy: Visita para SOLEMNY PERALTA LOPEZ @
E Hoy: Visita para DEYVI JOSE PASCUAL @
Hoy
ﬂ SOLENNY PERALTA LOPEZ - shora
@ Oportunidad creada

Linea de ingr...
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Convertir a Oportunidad

(el LSRN e SRl [l PERDIDO  pEesiSNmis (30 CONVERTIR A TICKET
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Importante
Initetivey ' Al fusionar, Odoo prioriza el lead rtunidad 5 pri | sist
. usionar, 0O prioriza el lead u oportunidad que se creo primero en el sistema y
D : : 0o ; : . . :
N Data center Consorcio de bancas ® fusiona la informacion en donde se cre6 primero. Si fusiona un lead y una oportunidad
81.54 el registro resultante se denomina oportunidad, sin importar lo que se cred primero.
. /0

Nombre de la Consorcio de bancas Nombr . .
e Convertir a oportunidad

Acciones de © Convertir a oportunidad

c———— conversion _
() Fusionar con oportunidades existentes
3 Asignar esta oportunidad a
Vended
endedor SOLEMNY PERALTA LOPEZ

Equipo de ventas Pyme Portal, Av Salvador Estrella Sadhala.T:809-226-0848

Cliente

(") Crear un nuevo cliente

© Vincular a un cliente existente

i) Mo vincular a un cliente

Cliente CONZSORCIO DE BAMCAS DE LOTERIA NACIOMAL MORENO SPORT SEL

CREAR OPORTUNIDAD CANCELAR
Nota

No se pierde informacion al fusionar oportunidades. Los datos de la otra oportunidad se
registran en el chatter y en los campos de informacion como referencia. Tecnologia de la Informacion| Proyecto ORION



Puntuacion predictiva de leads
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Oportunidad
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Ingreso esperado Probabilidad &

RDSSUU,UUUDU en 15 Cambiar a probabilidad automatica [

Cliente BANCO MULTIPLE SANTA CRUZ S A &' Cierre esperado

Correo electrénico rmmirandamhbse com doflsmesa@mbse com do Fecha de Factura

£ Nota

Las variantes | Etapa |V | Equipo | siempre estan activas.  Etapa | se refiere a la etapa del flujo de CRM en la gue se encuentra una
oportunidad. Equipo | se refiere al equipo de ventas al que se le asigno esta oportunidad. La puntuacion predictiva de leads siempre toma
en cuenta estas dos variantes sin importar cuales de las variantes opcionales se seleccionaron.
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PROPUESTA INDEFINIDO
Vende mds rdpido
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Ventas Aprobaciones
Convierte Oportunidades en Gestiona aprobaciones para
cotizaciones con un solo clic. Obtén participar en procesos de
una vision completa del historial del licitaciones, para mejorar estrategias
cliente. y demas.

Calendario WhatsApp

Programa reuniones a partir de una Envia cotizaciones directo a
oportunidad de cliente. Whatsapp desde el CRM
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CRM CORPORATIVO

701?!\4 Corporativo

56,710,382.39

Calificacion

6,425,521.71

Compromiso

1,725,727,900.79

Ganadas
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Ganado () Pendients
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