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CONTENIDO

Puntos a desarrollar

1. Contactos
1. Busqueda de contactos.
2. Creacion de contactos.
2. Tipos de comprobantes
1. Tipo de contribuyente
2. Posicion fiscal
3. Pedidos
1. Configuracion de contacto
2. Uso de las rutas
3. Consulta de precios e inventario.
4. Pedidos confirmadosy reservas
1. Comportamiento de los conduces.
5. Facturas pro-formas




CONTACTOS

BUSQUEDA DE CONTACTO

Identificar el contacto correcto con
el parametro asociado a tu cliente.

Seleccion de contactos
erréneos.

CREACION DE CONTACTO

Informacion completa:

Nombre

Telefono

Correo

Direccion
Identificacion fiscal

Duplicidad de contactos.
Datos incompletos.

FLUJO DE VENTAS

Ir a médulo de
contacto y buscar.

Si no existe, crear
y seleccionar el
contacto con la

configuracion
deseada.

Cotizar o procesar E
el pedido.

Desde el contacto
seleccionar

VENTAS.

v



TIPOS DE COMPROBANTES

COMO FUNCIONAN LAS CONFIGURACIONES?

' TIPOS DE COMPROBANTES
“ ELECTRONICOS Y CONFIGURACION
TIPO CONTRIBUYENTE

— REGIMENES ESPECIALES

Afecta el tIpO de ComprObante- Posicion fiscal Regimenes especiales

Tipo contribuyente Gubernamental
1 GUBERNAMENTAL 4

Posicion fiscal Gubernamental

! Il Tipo contribuyente Gubernamental
TIPOS DE COMPROBANTE  —
Posicion fiscal Exento

I-A PUSICIUN FISCAL Tipo contribuyente Contribuyente
Esto indicara el comportamiento, Posicion fiscal

digase los impuestos y retenciones

que apliquen segun el tipo de Tipo contribuyente Consumo
comprobante.
P Posicion fiscal




PEDIDOS

CONFIGURACION DE
CONTACTO

A la hora de trabajar una cotizacion
o pedido con un contacto
previamente creado debemos
poner atencion a las
configuraciones que puede traer:

® Tarifario

* Almacen

* Ejecutivo

Facturacién errénea.

USO DE LAS RUTAS

En la interaccion con los
almacenes, cuidar las rutas

seleccionadas:
H== H=8

Transferir desde  Despachar desde

Esta prohibido utilizar

despachar desde para
transferencias internas.

CONSULTA DE PRECIOS E

INVENTARIO
01 ‘e

Desplegamos la
pestafia de

productos.

Seleccionamos la
opcion: “variantes

de producto”

Disponibilidad a\ O 4

Precio S/ltbis $



PEDIDOS CONFIRMADOS Y RESERVAS

COMPORTAMIENTO DE LOS CONDUCES

SE REALIZA LA COTIZACION

COTIZACION

01

GENERA CONDUCE,
RESERVANDO MERCANCIA

AL CONFIRMAR LA COTIZACION,
SE CONVIERTE EN PEDIDO.

CONSOLIDA LA INTENCION DE
COMPRA.

FACTURACION DESPACHO

03 04

NOTIFICAR A INVENTARIO:

x @

NOSERA SI REQUIERE
e ENTREGA DE MERCANGIA.




FACTURAS PRO-FORMAS

REALIZAR FACTURA PRO-FORMA

DESPACHO DE FACTURA PRO-FORMA

SE SOLICITA CONFIRMACION DE SE REALIZA FACTURA FINAL
; PEDIDO O COTIZACIGN
SE REALIZA LA COTIZACION REALIZADA.
PASO 1 PASO 3 PASO 5
PASO 2 PAS0 4
CLICK EN “ENVIAR EAGTURA SE SOLICITA APROBACIGN A
PROFORMA INVENTARIO PARA DESPACHO.

ESTO GENERA UN DOCUMENTO
NO FISCAL, PRO-FORMA




/
“Preguntate si lo que estas haciendo hoy,
te acerca al lugar
en el que quieres estar manana.”

Walt Disney

Muchas gracias !
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